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Muuttuuko oma verkkokauppa
tarpeettomaksi tulevaisuudessa?

- 3. 0sapuolen alustat maarittavat
tulevaisuuden verkkokauppastrategian
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Globaalista verkkomyynnista
62% tulee markkinapaikkojen
kKautta
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Markkinapailkka on alusta, joka
yhdistaa ostajan ja myyjan

Verkkokauppa on yrityksen oma
digitaalinen myyntikanava
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Markkinapaikat kasvavat
nopeammin kuin verkkokaupat
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Maailman 1soin markkinapaikka
Amazon on myos verkkokauppa
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Google ja Facebook omistavat
j0 koko aslakaspolun

paitsi transaktion
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Ink Meets Paper

You Inspire
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Markkinapaikkojen kasvun
myota kys*yn N luominen
muodostuu ar¥okkaammaksi
Kuin tarjonnan Kasvattaminen
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Ostokanavien
lisaantyessa
brandin ja
aslakas-
kokemuksen
merkitys
kasvaa




Markkinapaikoilla
menestyminen
vaatii oman
anavastrategian
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Omasta verkkokaupasta
el tule tarpeeton
— mutta sen rooll muuttuu
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