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Agenda

Mitä on kasvu-

markkinointi ja 

miksi sitä 

tarvitaan?

Yleisimmät 

sudenkuopat 

toimintatapojen 

jalkautuksessa 
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KASVUMARKKINOINTI
Systemaattinen prosessi, jossa erilaisia markkinoinnin keinoja 

kokeilemalla pyritään löytämään tapoja kehittää liiketoimintaa. 

Kokeilut perustuvat dataan ja tavoitteisiin.
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Acquisition

Activation

Retention

Revenue

Referral

Awareness

”Kasvumarkkinointi””Perinteinen markkinointi”

Acquisition

Activation

Retention

Revenue

Referral

Awareness
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Ketterä 
toimintamalli

Tutkimus 
& havainnot

Hypoteesit

Testaus 
& kokeet

Tulosten 
analysointi

Jatkojalostus

Market-Product fit

Asiakasymmärrys
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Monialainen tiimi

KASVU-
STRATEGI

MYYNTI

FRONT

END DEV

UX 
DESIGNER

CRO

DATA 
SCIENTIST

SEO

PERFOR-
MANCE

SISÄLTÖ-
STRATEGI

ANALY-
TIIKKA

SCRUM 
MASTER
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Kasvumarkkinointi on siis

Koko asiakaspolku Toimintamalli Uudet työkaverit+ +
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5-15% 
Kasvua toimintatapojen

muutoksella

10-30% 
Säästöä markkinoinnin

kustannuksissa

https://www.mckinsey.com/capabilities/growth-marketing-and-sales/our-insights/

modern-marketing-what-it-is-what-it-isnt-and-how-to-do-it

https://www.mckinsey.com/capabilities/growth-marketing-and-sales/our-insights/
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Avg no. very large business effects reported

Mainonnan tehokkuus on ollut viime
vuosina laskussa
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Helpommin sanottu
kuin tehty
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Yrityskulttuuri

Työskentelytavat

Taktiikat

• Joustavuus päätöksenteossa

• Tiimillä mandaatti toimia

• Yhteinen visio läpi organisaation

• Työskentelytapojen johtaminen

• Hyvät resurssit

• Yksi tiimi

• Koko asiakaspolun huomiointi

• Dataan perustuva tekeminen

• Järkevä priorisointi
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1
NYKYTILA

2
RAKENNUS

3
PILOTOINTI

Tehokkaan jalkauttamisen vaiheet
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Done is better than perfect.

Mark Zuckerberg”
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Kiinnostuitko?
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