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Arvokkaimmat

asiakkaat

Merkittava
nykyarvo ja
potentiaali

Merkittava

Alhainen arvo

potentiaali

ja potentiaali

Segmenttil

Strateginen asiakassegmentointi

Segmentti 2

Kiireinen city-
ihminen

Segmentti4

Vastuullinen
nautiskelija

Strateginenasiakasprofiil

I Key Information

Heini Nuutinen

Push permission
faricet Custom kentat

Y Segmentointi

ks Couple

Heavy

Top product categories

Spinnit & Slaissit

Product recommendations
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Heini Nuutinen

Customer since Mar 9, 2023

N
W

PUrchases

)

0 Pushpermission

Marketing permission not set

©® loyalty_membes

Key Information
Lifetime spend 82225¢
Lifetime orders 25

First sales date

6:23PM

Oct 2. 2024,
S:31PM

Custom kentat

Kuponkikoodi Heinil

Segmentointi

Asiakaskategonislhuokks Couple

Frekvenssiluokka Heavy

Sep 15,2023,

Top product categories

B Kuljetus

21 3%)

B Monsterit

17.0%)
B Valikoiman
ulkopuoliset

14.9%)

Spinnit & Slaissit

Slaissit

Slaicoeia puuttul taydesta

W Pizat (149%)

g

Product recommendations




Maksimi-
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Pizzasta unelmointi

Sydmisen jalkeen Pizzanvalinta

x Pizzan nauttiminen

Nouto/kuljetus/eat-in

Pizzantilaaminen

Odottelu

Asiakesgpoliew
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Adichekowidlers nuakesimoints

Markkinoinnin ja myynnin yhteissuunnittelu

MA-TO PE-SU MA-TO PE-SU MA-TO PE-SU MA-TO PE-SU MA-TO PE-SU MA-TO PE-SU

) Valtakunnallinen kampanja ......
Paakampanijat
Valtakunnallinen kampanja Paikallinen kampanja

Uusien
kotijoukkolaisten
rekrytointi

Liiketoiminnallisesti
merkittavia
segmentteja

Liiketoiminnallisesti
merkittavia
segmentteja

Liiketoiminnallisesti
merkittavia
segmentteja

Poistumauhan alla
oleva segmentti

Automaatiot
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Metan kanavat Kotipizzan kanavat ‘Sanoman verkosto
(Kotipizzan + Metan data) (Kotipizzan data) (Kotipizzan + Sanoman data)
Tietaa, etta olen sunnuntaisin Tietaa, ettd olen joka toinen

treenaamaanassa viikko perheellinen
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OLETKO . .
KLASSIKKOJEN L
VAI PELOTON SWINGER?

TEE PIZZAMAISTERITESTI JA SELVITK!
v
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Follo aviakeasdlatasto on steateqisests
Ay

Sité téytyy olla Sentéytyy olla Sentaytyy olla
tarpeeksi + [aadukasta + aktivoitavissa
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3 Heini N. Vaniala « You
| Loyalty & Customer Experience Lead Kotipizza
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Tassapa muuten duuni, jota kannattaa hakea! < @
Kotipizza Group Oy kulttuuri & /5

Duunit & /5

Pizza & /5

== URAVALIKKO KaTl
PIZZA

PAAMAJA - KOTIPIZZA OY)

Markkinointipaallikko

KITOS!

Jatan

)

lkeen pizzalle?
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